
Rivista di riferimento per il target dei Rivenditori, delle Aggregazioni e dei 
Grossisti di materiali, macchine e attrezzature per l’edilizia.
Analizza i nuovi canali della distribuzione, i criteri di gestione del magaz-

zino, l’organizzazione  e il lay out del punto vendita, la logistica, la comunicazio-
ne, la promozione e il marketing verso il cliente. Attraverso i dossier studia le 
dinamiche e i trend di mercato dei diversi settori merceologici, approfondendo 
con il contributo dei rivenditori e dei produttori, le strategie, gli orientamenti e lo 
sviluppo futuro dei comparti.
Servizi speciali sono dedicati agli show room che propongono tutti i tipi di 
finitura: rivestimenti ceramici, porte per interno, arredo bagno, ecc.

Per gli operatori della distribuzione in edilizia: Rivendite, Gruppi e Consorzi. 
Coglie il momento evolutivo del settore, punta i riflettori sulla crescita dei 
rivenditori ed è il riferimento per i produttori e la loro rete vendita.
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New devices
LA RIVENDITA è disponibile sui principali tablet (iPad e Android).

LA RIVENDITA è online in formato PDF, sfogliabile e scaricabile.
Online

Tariffe pubblicitarie
Una pagina	 € 3.500,00
2a di copertina, 1a romana	 € 4.700,00
3a di copertina	 € 4.500,00
4a di copertina	 € 5.200,00
Mezza pagina	 € 2.200,00
Posizione di rigore quali ad esempio: controterza di copertina, retro-
sommario ecc. + 20%. 
Sconti di quantità (escluse le posizioni speciali e per annunci consuma-
ti nell’arco di un anno) per tre pagine 10%, per sei pagine 15%.
Per gli inserti è necessario formulare di volta in volta un’offerta 
sulla base della normativa postale in atto.

dati tecnici di stampa
Formato refilato mm 230 x 300.
1/2 pagina verticale al vivo mm 115 x 300.
1/2 pagina orizzontale al vivo mm 230 x150. 
Materiale pubblicitario richiesto: file .pdf in quadricromia ad alta riso-
luzione (minimo 300 dpi). 
Tiratura rivista cartacea: 7.000 copie
Il soggetto pubblicitario deve pervenire 20/30 giorni prima della data 
d’uscita. L’Editore si riserva di non pubblicare materiali non conformi 
alla propria linea editoriale.
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Chi segue ormai da diversi anni, come la nostra testata, le evoluzioni del mondo della distribuzione edile, si trova 
in una posizione molto simile a quella dello spettatore di uno di quei film, oggi molto in voga, in cui più trame 

parallele si intrecciano per dare vita a un racconto ricco di colpi di scena. E in effetti non si può certo dire che, anche al 
netto di fenomeni congiunturali e perciò poco prevedibili (uno per tutti, la crisi in cui ancora ci troviamo), lo scenario di 
questi ultimi anni sia stato avaro di novità e forti mutamenti. Mutamenti che - oggi si incomincia ad intravederlo chiara-
mente – non sono stati certamente a senso unico ma hanno coinvolto, sia pure in misura e secondo modalità diverse, 
tutti gli anelli della filiera, dagli utilizzatori finali, le imprese di costruzione, ai produttori di materiali, componenti e 
tecnologie, passando per i distributori. Creando in questo modo uno scenario complesso, di cui è difficile cogliere i 
reali contorni senza considerare le interconnessioni tra i suoi protagonisti. Molto abbiamo detto, su queste pagine, del-
le evoluzioni e cambiamenti vissuti dal mondo della distribuzione. Oggi, data per acquisita la sua centralità, è giunto 
il momento di chiedersi come, e in quale misura, questa rilevanza influisca sulle scelte produttive, organizzative e di 
marketing degli stessi produttori. Per farlo, ricostruiamo in sintesi alcuni passaggi epocali vissuti dal settore.

inchiesta la d is t r ibuz ione

Cambiano i tempi, il modo di costruire, l’offerta di 
mercato. E, con loro, la struttura e il ruolo dei rivenditori 
che diventano essi stessi un fattore di stimolo e guida per 
l’evoluzione dell’intero settore, infl uenzando dinamiche 
e strategia di tutti gli anelli della fi liera. In quale direzione?

La distribuzione, 
motore del cambiamento
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te t t i  vent i la t ibest  se l ler

Il vento dentro
Mauro Rancati

Quando una effi cace soluzione tecnica da vita a un 
interessante segmento di mercato. I componenti e accessori 
per la ventilazione sottotegola, funzionali e pratici 
interpreti di una oculata interpretazione del sistema tetto, 
conquistano il mercato grazie alla loro qualità e a una puntuale 
azione di promozione e supporto dei rivenditori, con 
l’indispensabile supporto dell’industria. 

seller ventilazione.indd   58 27/09/11   14.53

market ing test

52 marzo-aprile  2011

f i scher  & astor i

Punti vendita 
mirati per imprese 
specializzate 

Per i sistemi di fi ssaggio ad alta tecnologia 
diversi canali distributivi  per diverse 
applicazioni ma un solo must: la competenza 
professionale e l’assistenza al cliente.

Quando la caratteristica dominante di un prodotto  è la sua capacità di 
adattarsi a diverse applicazioni, la definizione della strategia distributiva 

e dei supporti di comunicazione al punto vendita diventano fondamentali per 
l’affermazione sul mercato.
Presentiamo su questo numero il sistema di fissaggio Thermax di Fischer che, 
grazie alla sua caratteristica di isolamento termico per carichi distanziati, è 
ideale per  l’applicazione di isolamento a cappotto e facciate ventilate e in 
questo caso il canale naturale è la rivendita edile.  Thermax Junior è idoneo 
per fissare fermascuri, grondaie, centraline di allarme, canaline esterne, vene-
ziane, insegne, citofoni, scuri, lampade esterne, cassette delle lettere e trova 
nella ferramenta il canale più adeguato.

Thermax:
stop ai ponti termici

Il comfort di un’abitazione dipende da molti 
fattori. Tra questi uno dei più importanti è la 
buona coibentazione delle pareti con un rive-
stimento a cappotto, soluzione che assicu-
ra isolamento e protezione dalle dispersioni 
termiche con risparmio di energia e conteni-
mento dei costi.
Per non vanificare i vantaggi di un cappotto 
ben fatto è però importante scegliere il fis-
saggio adeguato. fischer Thermax, è l’unico 
sistema di fissaggio termicamente isolato 
per carichi distanziati e garantisce Sicurezza 
e Isolamento senza compromessi. Perfetto 
anche per applicazioni in edifici con sistemi 

marketing.indd   52 27/04/11   16.12

i s t ruz ioni  per  l ’uso blocchi  a set t i  sot t i l i

Il sistema
Plan TS è una linea di blocchi in laterizio porizzato ottenuti attraverso un processo mec-
canizzato di rettifica che permette di ottenere manufatti con le facce di posa piane e 
parallele. Questa caratteristica consente di realizzare facilmente la posa degli elementi 
con uno strato di collante cementizio dello spessore di 1 mm anziché  con il tradiziona-
le giunto di malta di 10 mm evitando così la formazione di ponti termici.
Il sistema Plan TS comprende blocchi per murature portanti perimetrali con spessore 
variabile tra 25, 30, 35, 40, 45 cm e tramezze per murature interne e pareti tagliafuoco 
di spessore variabile da 8, 10 e 12 cm.
I prodotti sono stati studiati per soddisfare i requisiti di legge in materia di risparmio 
energetico e l’ampia gamma permette di rispettare i requisiti prestazionali  anche con 
soluzioni monostrato adatte alle diverse fasce climatiche.

Caratteristiche tecniche e prestazioni
• Argilla cotta microporizzata con conseguente abbassamento del valore di condut-

tività rispetto ad un laterizio comune;

• Elevata inerzia termica necessaria per garantire un ottimo comfort abitativo;

• Geometria caratterizzata da un elevato numero di camere appositamente studiato 
per rallentare i flussi termici;

• Elevate caratteristiche meccaniche ed acustiche.

• Incremento dell’isolamento termico. L’incastro a secco verticale e lo strato di collante 
dello spessore di solo 1 mm eliminano i ponti termici rappresentati dai giunti di malta.

• Incremento delle prestazioni meccaniche della muratura. La resistenza meccanica 
a compressione e a taglio, a parità di blocco, risulta più elevata.

I vantaggi del sistema
Tempi di posa dimezzati. Rispetto ad una muratura tradizionale, la perfetta pla-
narità dei blocchi, l’incastro a secco verticale e l’utilizzo dell’apposito rullo per 
l’applicazione del Collante Plan dimezzano i tempi di realizzazione della muratura.

Posa Semplificata. La facilità nella posa degli elementi permette l’impiego di 
manodopera non specializzata. 

Eliminazione dei giunti di malta orizzontali e verticali. La posa dei blocchi risulta 
essere praticamente a secco e la loro sovrapposizione è facilitata dalla perfetta pla-
narità delle facce.

Riduzione dei costi. L’utilizzo del Collante Plan evita la necessità di materiali, spazi, 
attrezzature e personale per la produzione e distribuzione della malta. Il consumo di 
collante inoltre è estremamente contenuto.

Muratura subito pronta all’intonacatura. A fine posa la muratura si presenta asciutta 
ed omogenea, liscia, esteticamente gradevole, pronta per la stesura dell’intonaco che 
risulterà facile e rapida grazie alla perfetta planarità della superficie.

Pulizia di cantiere garantita. Si passa sostanzialmente da un procedimento costruttivo 
“ad umido” ad uno “a secco”.

La linea di prodotto comprende:
•  Blocco PlanTMTS 25
•  Blocco PlanTMTS 30
•  Blocco PlanTMTS 35
•  Blocco PlanTMTS 40
•  Blocco PlanTMTS 45
•  Tramezze PlanT

Andamento delle temperature 
esterne ed interne per un involucro 
massivo. L’onda termica viene sia 
attenuata che sfasata in base alla 
massa della parete.

Plan TS
www.danesilaterizi.it
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INCHIESTA BEST SELLER MARKETING TEST ISTRUZIONI PER L’USO

FIERE
FIERA	 CITTà	 DATA inizio 	 data fine
Klimahouse	 Bolzano	 26-01-12	 29-01-12
Progetto Fuoco	 Verona	 22-02-12	 26-02-12
Colore	 Piacenza	 15-03-12	 17-03-12
Expoedilizia	 Roma	 22-03-12	 25-03-12
Restauro	 Ferrara	 28-03-12	 30-03-12
Solarexpo / Greenbuilding	 Verona	 09-05-12	 11-05-12
Cersaie	 Bologna	 01-09-12	 01-09-12
Madexpo	 Milano	 17-10-12	 20-10-12
Saie	 Bologna	 18-10-12	 21-10-12
Enersolar + Hte	 Milano	 07-11-12	 09-11-12
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Su www.bema.it nella pagina dedicata alla rivista, alla voce “Contenuti” sono consultabili in edizione digitale, sia l’ultimo numero, sia l’archivio storico.


